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Ale ti, kdo skladaji nadéji v Hospodina, nabyvaji nové sily;
vznaseji se jak orlové, bézi bez inavy, jdou bez umdleni.

1zajas 40,31
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Realitni makler

Do Cech jsem se vratil s lehkou tizkosti z oé¢ekavani, co bude dal, a s obavou,
zda to neni krok zpét. ZkusSenost v Irsku, schopnost postavit se na vlastni
nohy a postarat se o sebe bez pomoci nékoho blizkého mi zvedla sebevé-
domi. Po dlouhé dobé jsem byl na sebe hrdy. Nejenze jsem tehdy na biehu
vodni nadrze prekonal svij splin a setrval v Irsku, ale odmitl jsem se vzdat
ipoté, co mé po veCernim béhani po utesech nad jezery v ubytovné napadl
a pésti srazil k zemi mistni pijan a bitkaf. Tu noc jsem se sbalil, protoZe jsem
si uvédomil, Ze kdyby se mi néco stalo, nikdo by mé nehledal (mé vazby s ro-
dinou byly tou dobou zna¢né oslabené). Ale rano jsem si véci znovu vybalil
a rozhodl se ztistat. Mé odhodlani vytrvalo i pres hlubokou tuzkost, kterou
jsem prozival, kdyZ jsem na obrazovkach v restauracich sledoval Sokujici
utoky na World Trade Center v New Yorku (psal se rok 2001), a navzdory
hrize, zalu a zmatku, které svét zachvatily poté.

Diky tomu, Ze jsem se vratil az po ¢tyrech mésicich, podarilo se mi naspo-
it zhruba 60 tisic korun. Srdce mi plesalo radosti. Mél jsem v planu najit si
praci, ktera by mi poskytla ¢asovou flexibilitu a vydélek na urovni prijmu
v Irsku, coz bylo kolem 45 tisic za mésic, abych si mohl zachovat novy zivot-
ni standard a dokondit obé vysoké Skoly, které jsem na Karlové univerzité
studoval: 2. 1ékarskou fakultu a psychologii na filozofické fakulté. Denné
jsem prochdzel inzertni rubriku v Annonci (v té dobé stdle jesté v papirové
podobé) a hledal novy job.

Béhem nékolika dni jsem zjistil, Ze mym parametrim odpovida pouze
poptavka po forexovych a realitnich maklétich. Pohovor v jedné forexo-
vé spole¢nosti mé nepresvéddil o tom, Ze by to bylo prostiedi, ve kterém
bych chtél ptisobit. Ackoli antipatie ¢lovéka, ktery pohovor vedl, byly evi-
dentné zptisobeny mym vnéjSim vzhledem — nosil jsem vytahany svetr,
horolezecky batoh, dlouhé, jiz umyté vlasy — zptisob objasnéni pracovni
¢innosti spolu s jeho neochotou vysvétlit, jak budu praci generovat pri-
jem, mé piimél k rozhodnuti hledat dale pouze uplatnéni jako realitni
makléft.



V tomto nasmérovani mé utvrdil i mij dalsi kamarad z holotropniho dy-
chani, se kterym jsme pravidelné jednou za mésic organizovali vylety pro
déti z détského domova v Klanovicich a ktery si béhem mého pobytu v Irsku
s o¢ividnym zaujetim a nadSenim otevrel realitni kancelai. Byl financ¢né vy-
borné zajistény a mél krasnou a inteligentni pfitelkyni. Rikal jsem si: Pokud
si Richard mysli, Ze je to dobry byznys, tak to tak bude.

Béhem tydne jsem absolvoval vicero pohovort. Bylo ismévné, kdyz mi
v malé realitce ve Spanélské ulici vysvétlili, Ze nejsem pro tuto profesi do-
state¢né inteligenéné vybaven, coz mé jako ¢lena Mensy CR a absolventa
Mensa gymnazia skute¢né udivilo. Nakonec jsem obdrzel nabidku nastou-
pit do vyznamné realitni a investi¢ni kanceldie se specializaci na ¢inzovni
domy a do REALITY 21.

Svou prvni pracovni nabidku jsem dostal od realitni kancelaie v cent-
ru meésta, v pesi vzdalenosti od mé univerzity, coz by mi umoznilo ¢asové
skloubit praci i studium. I kdyz byla tato nabidka velice lakava, mél jsem
pocit, Ze nemohu majiteli realitni kancelare plné diivérovat. Behem pohovo-
ru se mi nedival do o¢i, neptal se na podrobnosti, jen si prostudoval mé CV,
polozil mi nékolik plochych otazek a pak se mé zeptal, kdy mohu nastoupit.

Pohovor v REALITY 21 byl zcela odlisny. Vedla ho manzelka majitele, pozi-
tivni pfijemnd pani. Ptala se na spoustu podrobnosti z mého zivotopisu i na
moji zalibu v ezoterice a alternativni mediciné. Prekvapilo mé to a potésilo
zaroven. Zapusobil na mé prijemny, lidsky pfistup, ktery jsem vnimal od
recep¢ni, HR managera, ktery mé uvadél, i od samotné majitelky. Uvédo-
mil jsem si, Ze pravé tento nefedény a uprimny zajem o druhé a laskavou,
ohleduplnou péci jsem ptivodné hledal ve studiu mediciny a psychologie. Na
mediciné jsem se s timto pristupem béhem prvniho roku témét nesetkal.
O to vic jsem byl prekvapen, Ze jsem jej naSel v realitni kancelari. Béhem
pohovoru mé ohromilo také nadseni pani majitelky a jeji povzbuzeni, ze
v REALITY 21 mohu vydélavat i 70 tisic za mésic. Tuto vizi jsem ochotné pfi-
jal za svou. Kdyz jsem se loucil a odchazel, prozival jsem hlubokou vnitfni
radost a pokoj. Nevahal jsem a z blizké telefonni budky jsem zatelefonoval
své sestre, abych se s ni o ziskanou nadéji podélil.



Prvni dojem

Do REALITY 21 jsem nastoupil v listopadu 2001 s touhou a odhodldnim do-
zvédét se vice o tom, co obnasi byt realitnim makléfem a jak uspét. Prvni
setkani s majitelem realitni kancelare vSak ve mné vyvolalo jisté obavy. Na
schtizku s novacky prisel v dlouhém, ¢erném, koZeném kabatu a na levé
ruce mél zlaty prsten velikosti, kterou jsem zatim u nikoho jiného nevidél.
Pres rozlehly stil se mi nepodatilo identifikovat symbol, ktery se vyjimal
na korunce prstenu. Poté, co si mé bez ismévu a beze slova zkoumaveé pro-
hlédl, naplnily mé obavy, zda neni ¢lenem néjakého spolec¢ensko-politické-
ho spolku, proti némuz se ostfe vymezovala mezindrodni joginska organi-
zace, kterou jsem nedavno opustil. Kladné reagoval na mého nového kolegu
Jitiho, ktery doposud piisobil v Central Group, spole¢nosti zamérené teh-
dy predevsim na prodej pozemkid pro individudlni bydleni. Jifi byl prijat
na pozici maklére, jenz bude objizdét nabizejici klienty a sjednavat s nimi
zprostredkovatelské smlouvy pro ostatni maklére. Laskavy rozhovor vedl
i s druhou kolegyni Ivankou. Jen nds prvni kontakt byl rozpacity.
Nasledujicich nékolik dni jsme vSichni travili na prohlidkach a jednanich
mem jsem pozoroval, jak jednd s klienty, co jim tikd a jaka je jeho strategie.
Béhem jednoho z vyjezdd jsem se Ladi na onen tajemny prsten a majitelo-
vu prislusnost ke spolkiim zeptal. K mé ulevé jsem se dozvédél, Ze majitel
je nejuspésnéjsi obchodnik MLM Amway, jeho prsten je snubni a symbol
na jeho korunce je and€l. Mé obavy se pak zcela rozplynuly s tim, jak jsem
majitele poznaval na pravidelnych motivac¢nich Skolenich a stale silnéji vni-
mal jeho neptedstirany zdjem o druhé a jejich potreby, jeho touhu pomoci
a zaroven i velké odhodlani uspét a vychovavat Sampiony. Byl jsem hrdy, ze
jsem se stal soucasti takového tymu. Byl jsem také rad, Ze jsem nastoupil do
této kancelare, a nikoli do té druhé, ktera byla sice v centru mésta, ale kde
jsem nezazil obdobny pocit povolani a duchovniho propojeni s vizi majitele.
Lada mi béhem rozhovoru objasnil, Ze majiteliv zkoumavy pohled a ab-
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cenymi blondatymi vlasy az na ramena, vytahanym svetrem a batohem.
A doporucil mi, abych si poridil oblek. M1ij otec, kdyZz s nami jesté Zil, no-
sil obvykle mansestrovy, svétle hnédy oblek. Pamatoval jsem si ho z titlého
détstvi, jak se v ném vracival domi, doprovazen Stiplavym pachem cigare-
tového koufte, ve své obvyklé ndladé. ManSestr jsem mél rad, a tak jsem vy-
uzil dalsi ¢ast nasporenych prostiredki z Irska na nakup cenoveé dostupnych
mansestrovych kalhot s pukem a saka. Zkompletoval jsem je s kravatou tak,
aby vse ladilo do hnédych a olivové zelenych odstint.

Druhy den jsem hrdé prisel ve svém novém outfitu do kancelare. Nékolik
dni nato jsem si béhem dalsiho Skoleni vyslechl od majitele pfimou vytku
ohledné mé volby. Komentoval to iderné a za pritomnosti vSech novackd,
ze hnéd4d je barvou komunismu a srac¢ek. Potom nam poskytl $koleni o tom,
jak vypada moderni uspésny obchodnik a jak velkou roli hraje v obchodnim
jedndni prvni dojem. Trochu zmateny, rozc¢ileny a zdroven smutny z pfimé-
ho pokarani jsem na chvili zalitoval, Ze vynaloZené penize jiz neziskam zpét.

S odhodlanim uspét a s postojem ucenlivého studenta, ktery mi v§tépo-
vali jak maminka, tak dédecek, jsem se rozhodl respektovat svého nové-
ho mentora a pokorné prijmout jeho doporuceni. Nechtél jsem jiz riskovat
dalsi nezdar a nedcelné vynakladat prostiedky na novy oblek. Po par dnech
se mi podarilo ziskat darem pouzity hladky, tmavé modry oblek od man-
zela mé sestienice, ktery ptisobil jako burzovni maklér. Oblek byl témér
mé velikosti. Zbyvalo jen dokoupit bilé kosile a kravaty vyraznych pastelo-
vych barev.

Béhem dvou tydnt vstupnich motiva¢nich a orienta¢nich skoleni jsem
bojoval se svou vnitini predstavou o tom, co je v pristupu k lidem kli¢o-
vé. Uz béhem dlouhych plaveckych tréninkt v mladi a pozdéji na stiedni
Skole jsem hodiny premital nad Zivotem a vytvarel si stanoviska k mnoha
otazkam. Dospél jsem k zaveéru, Ze dilezity je postoj srdce a nadSeni, jez
oteviraji dvere a spolu s pracovitosti vedou k uspéchu. Vnéjsek nehraje roli.
Odivani se u nds doma nevénovala velkd pozornost, nosival jsem véci, které
jsem podédil po bratranci, odrostlejSich détech sousedt ¢i mamincinych
kolegyn. Kapsace, dziny, mansSestrové kalhoty s kosili, svetr a bundu. Ma-
minka, doktorka prirodnich véd s dvéma akademickymi tituly, také svému
vzhledu neptisuzovala priliSnou dtlezitost. Tim hlavnim u nas bylo vzdélani
¢i spise ucenlivost spojenad s disciplinou, moralkou a pracovitosti. VSe ostat-
ni bylo povazovano za druhoradé.

Majitel realitni kancelaie a nas skolitel vSak témér denné nabouraval toto
mé presvédceni diirazem, ktery kladl na prvni dojem a na laskavou komu-



nikaci s klientem. Také jsem vnitiné bojoval s jeho neskryvanou touhou
byt bohaty. Oteviené hovoril o svém uspéchu, o tom, jak se z instalatéra
utlacovaného komunistickym rezimem, pochdzejiciho z rodiny alkoholika,
ktery bil celou rodinu a nakonec ji opustil, vypracoval v USA a nasledné se
vratil, aby budoval podnikani v Cechéch. Jeho Zivotni tiroven, svoboda a vel-
korysost, kterou jsem vnimal v jeho Zivotnim pfistupu, mé inspirovaly. Jeho
$koleni upeviiovala mou viru, Ze je mozné uspét, nebo lépe feceno, Ze neni
mozné neuspét, a byl jsem odhodlan to zvladnout.

Doposud jsem vsak cCelil paradigmatu, ve kterém jsem vyrostl. Vychova-
vali mé rodice a prarodice, ktefi nikdy nepodnikali. Jedinou nadéji na lepsi
zivobyti béhem komunismu bylo mit vyssi vzdélani a kvalifikaci a ziskat tak
1épe placenou praci jako odbornik, odvadét ji svédomité a trpélivé cekat na
to, az si toho nékdo vysSe postaveny v§imne, oceni a vyzdvihne. V pro mé
doposud zndmém prostiedi vzdélavacich instituci mi tento program zdarné
fungoval od zakladni Skoly. Netrvalo mi dlouho, abych zaujal ucitele svou
aktivitou, bystrosti a komunikativnosti. Jak se Zak ¢i student zapsal béhem
prvnich mésici, takovy Stitek s nim ¢asto putoval po zbytek skolni dochaz-
ky nebo alespon po dobu pilisobeni doty¢ného kantora.

Jako realitni maklér jsem vSak byl vyzyvan k tomu, abych se své odmény
aktivné doZadoval a zaroven umél sttizlivé stanovit jeji vysi. Nékteré prak-
tiky starsiho maklére mi ale pripadaly manipulativni. Jeho hlavni strategii
bylo predevsim uzavrit obchod a az na druhém misté staly potfeby smluv-
nich stran. V tomto sméru mi pfipadal nedostatecné citlivy a sofistikovany.
Rozhodl jsem se na to preptat majitele, protoze mé moralni nastaveni se
vzpouzelo tomu, ¢init druhému pfikofi jen pro sviij osobni prospéch. Jeho
odpovéd, jako jiz mnohokrat, snizila miru mé vnitini azkosti: vysvétlil mi,
Ze se musim stat odbornikem s ohledem na klientovy potfeby, navrhnout
priléhava feSeni a nasledné ho nechat nakoupit. To uz nebylo s mymi mo-
ralnimi principy v rozporu, a tak jsem mél radost, Ze mohu v nastoupené
cesté pokracovat.

Pozdéji jsem ziskal cit na to, abych odhadl, kdy mohu za vihavého a ne-
rozhodného klienta rozhodnout a vést ho k prijeti feseni, které podle mé
analyzy jeho potreb a dostupnych nabidek na trhu povazuji za nejvhodnéjsi.
V nékterych pripadech bylo toto feSeni diametralné odlisné od predstavy,
se kterou mé na prvnim jednani sezndmili trhu neznali klienti. Mnozi z nich
mi za mou rozhodnost byli velmi vdécni a ¢asto jsem si prave diky ni a diky
své horlivosti, s jakou jsem jim zasilal rizné nabidky, vyslouzil jejich dlou-
hodobou prizen a davéru.






Pronajem hotelu Savoy

Celé roky trvalo, nez jsem byl schopen naplnit diivéru, kterou do mne vkla-
dal David Kloucek, spolumajitel LPI Group, spole¢nosti, ktera je vyhradnim
distributorem prémiové kavy Illy a lahodnych ¢aji Ronnefeld na tuzemském
trhu. David byl jednim z vyznamnych leadert v Romanové Amway skupiné.
Stale si zivé vzpominam, jak na samém pocatku mé realitni kariéry, kratce
poté, co jsem prosel krizi a rozhodl se vénovat prondjmim komerénich pro-
stor, si mé po jedné z vyro¢nich porad nasel v kancelari, prisedl si ke mné,
s eleganci a ladnosti otevrel sviij Franklin Covey planovaci diar a predaval
mi kontakty na nékolik svych blizkych pratel podnikatelid. Daval dobry po-
zor, abych pochopil, Ze to nejsou jen tak néjaci nahodili klienti z ulice, ale
Ze se jedna o jeho dlouholeté pratele a je pro mé poctou, Ze mi je svéruje do
péce. Na druhou stranu véri, Ze jim mam co poskytnout a Ze se o jejich ob-
chodni potreby dokazu postarat a nepokazim mu u nich renomé. Byl jsem
potésen a vydésen zaroven.

Bedlivé jsem Romanovi naslouchal. David hledal pro LPI Group novy dis-
tribuc¢ni sklad, podobné jako dalsi klient, ktery byl pro zménu kontaktem
blizké pritelkyné Romanovy manzelky Gity. Zatimco typicky skladovy pro-
stor v mém portfoliu mél v té dobé vyméru 10-200 m?, poptavky dosaho-
valy vyméry v rozpéti 600-1200 m?. Jedna z nich vyzadovala prostor v nové
vybudovanych objektech, s nimiz jsem mél v té dobé minimalni zkusenosti.
Mél jsem totiz za to, Ze maklét z realitni kancelarte, jejiz primarni specializa-
ci bylo zprostredkovani prodeje byt z druhé ruky, neni developery a jejich
zastupci z fad mezinarodnich kancelari vitan a je na néj nahliZzeno ponékud
pohrdlivé. I presto jsem obé vyzvy sméle a s odhodlanim ptijal.

V pribéhu prvnich mésici komunikace s obéma klienty jsem si pripadal
rozpacité. Oba ke mné byli velice laskavi, oba byli nesmirné vytiZeni, coz
bylo ztfejmé z toho, jak obtizné bylo zastihnout je telefonicky. Vzdy opéto-
vali ma volani. Po néjaké dobé jsem si kladl otazku, kdo komu tady vlastné
poskytuje servis. Ma zjisténi casto nedosahovala irovné informaci a znalos-
ti trhu obou pant. Pti kazdém dal$im hovoru jsem sal informace jako hou-



ba a ucil se z jejich zpétné vazby. Postupné jsem prohluboval svou znalost
a pronikal tak do komer¢nich prondjmu rozsahlejsich vymeér. Nakonec jsem
byl rad, kdyz mi oba klienti po zhruba ptl roce oznamili, Ze se jim podarilo
uspésné svilj pozadavek uspokojit.

Byl jsem na jednu stranu vdé¢ny za zkuSenosti, které mi jejich dtvéra
a ochota naslouchat prinesly, na druhou stranu mé palcivé bolelo pomysle-
ni, Ze mam-li témto velikdntim ucelné poslouzit, potiebuji jesté povyrist.
Bylo pro mé velkym prekvapenim, kdyZ se mi po néjaké dobé oba ozvali
s dal$imi realitnimi potiebami. Novym kontaktem od Gity byla objednavka
na prostory pro $pi¢kovou kadernici Irenou Vavruskovou, uznavanou $ko-
litelku a inovatorku mezi kadefnicemi na tuzemském i mezindrodnim poli,
jejiz ucesy se objevuji na obalkach prestiznich médnich casopisi. Zacinal
jsem Romana a Gitu podezirat, Ze motivuji své znamé, aby mi rozbéhnuti
v byznyse usnadnili. Zarovei jsem byl za projevenou dtavéru hluboce vdéc-
ny, i kdyZ jsem si zatim nebyl jisty, zda naplnim jejich o¢ekavani.

Ma frustrace nakonec byla pfekonana, se vSemi vySe uvedenymi klien-
ty jsem obchod sjednal a Davidovi i pani Vavruskové jsem se stal realit-
nim partnerem, ktery doprovazel jejich obchody témér celou dekadu. Pro
LPI Group se mi podafilo sjednat nejprve najem doc¢asného skladu v dobé
vystavby nového distribu¢niho centra. Navazali jsme zajiSténim prondjmu
kancelarské budovy v Karliné, kterou tato spolec¢nost poridila do svého
vlastnictvi, a pokracovali prondjmem nadbyte¢nych ploch v nové postave-
ném distribu¢nim centru, prodejem obchodni sité deseti kavaren v obchod-
nich centrech a prodejem kancelaiské budovy v Karliné po zhruba péti le-
tech, béhem kterych jsme ji ispésné obsadili ndjemci. Provize, které jsem
od LPI za tu dobu inkasoval, dosahly v souhrnu cca 2 miliony K¢, a to ve vysi
od 40 tisic do zhruba 1 milionu korun. Podobny prilom od rozpacitého pri-
hliZeni po aktivni i¢ast na transakcich nakupu komerc¢niho prostoru, jeho
prondjmu a preobsazeni v¢etné diskuzi nad dalsimi realitné investi¢nimi
aktivitami jsem zazil i s pani Vavruskovou.

Nékde v poloviné uvedené spoluprace mé LPI Group pozvalo na vecirek
Red & White do jimi provozované restaurace NoStress na prestizni gastrono-
mické adrese v centru meésta. V té dobé jsem jiz pravidelné navstévoval spole-
¢enské akce, protoze jsem si na zakladé Romanova doporuceni zac¢inal uvé-
domovat diilezitost networkingu a také osobniho marketingu mezi vlivnymi
lidmi, kteti se na téchto akcich pohybovali. Na poc¢atku maklérské kariéry
jsem spolecenské akce nenavstévoval, protozZe jsem si nedovedl predstavit je-
jich hmatatelny obchodni pfinos vyjma povyrazeni, po kterém jsem netouzil.



Poté, co jsem se pozdravil s Davidem, Petrem, Karin a Didinem, pro néz
jsem v té dobé prodaval vyrobnu dortii na Vinohradech a kteti byli souc¢asti
vykonného tymu NoStress, jsem mezi hosty narazil i na Dr. Sekyru ze Se-
kyra Group. Bylo to ptijemné prekvapeni. Necely tyden pied vecirkem jsem
sedél v jeho kanceldti na vstupnim jedndni o prondjmu/prodeji noveé zreno-
vovaného hotelu Savoy, ktery jsem vyhledal pro klienta mého kolegy Jardy
Boliny. Mile mé prekvapil pratelsky duch, v jakém se rozhovor s Dr. Sekyrou
odehraval. Velkou poctou pro mé bylo také to, Ze Dr. Sekyra se mnou tehdy
stravil na vecirku dobré dvé hodiny, a to v nejproduktivnéjsim case mezi
prichodem strizlivych hostii a dobou, kdy je vétSina navstévnikid ovinéna
v takové mire, Ze obchodni diskuze jiz nemaji valny smysl. Citil jsem ze stra-
ny Dr. Sekyry dtivéru a vnimal i jeho viru v to, Ze by se tento pro mé nebyvale
objemny obchod mohlo podarit sjednat. Diskutovali jsme o prondjmu hote-
Iu za 1,2 milionu korun mési¢né nebo o prodeji za zhruba 150-160 miliont
korun. V obou pripadech to byly obchody, které by mi mohly vynést provizi
ve vy$i 2—3 miliont korun.

Ma4 vira v to, ze by se diskutovany obchod mohl uskutec¢nit, byla umoc-
néna i tim, Ze jsem jiZ v minulosti sjednal s Jardou Bolinou prilomovy
obchod, kdyz jsme spole¢né obchodovali sklepni prostory v Ostrovni uli-
ci. Nejdrive jsme prevedli ¢lenska prava a povinnosti z bytového druzstva
na Ceskou investorku Zijici v Holandsku a ndsledné jeji prostory prona-
jali provozovateli, ktery je kompletné zrekonstruoval. Tento obchod byl
mym prvnim obchodem s provizi na hladiné 300 tisic korun. Jarda v obou
pripadech sehral podobnou roli. Byl to on, kdo vidél prilezitost tam, kde
jsem ji netusil. V pripadé Ostrovni to byl on, kdo véril, Ze se ndm suterén
podaii za bezmala 8 miliont prodat, a také véril, ze to budu ja, kdo mu
privede kupce.

V pripadé slovenské spole¢nosti, ktera si nakonec po nekone¢nych osm-
ndcti mésicich jedndni s nejvy$s$im vedenim Sekyra Group a vyjednavani
s bankou, jeZ projekt ve Spindlerové mlyné financovala, hotel pronajala, to
byl Jarda, ktery od pocatku véril, Ze investovat ¢as do jednani s podnikate-
lem ze Slovenska, zamérenym na krizové rizeni privatizovanych podniki,
se nakonec vyplati. Bez Jardovy viry v obé zminéné transakce, jeho davéry
v mou kompetentnost a zarovenl ochoty se o budouci odménu rozdélit by
se ani jeden z pralomovych obchod@ neuskute¢nil. Za to mu patii mé velké
podékovani, bez ohledu na to, jak diametralné odliSny smér nabrala spolu-
prace s Jardou po letech, v dobé, kdy jsem zaviral svou fransizovou poboc¢ku
v CENTURY 21 a byl nucen ze sité vystoupit.



V pribéhu osmnacti mésicli, kdy jednani probihala, jsem mél moZznost
prohloubit svij vztah s Dr. Sekyrou i dal$imi klicovymi lidmi v jeho spo-
le¢nosti. Roky jsem pak byl pfimo panem Sekyrou, a po jeho vzoru dalsi-
mi klicovymi pracovniky, doporuc¢ovan jeho osobnim pratelim, zndmym
a klienttim jako poradce pro jejich soukromé realitni transakce. Jakkoli se
jednalo o provizné skromnéjsi transakce, nez byl prondjem hotelu Savoy,
snazil jsem se ve vSech pripadech ujmout se klientt se cti, a to i v pfipadé,
Ze se jednalo pouze o poradenstvi, pti némz bylo od poc¢dtku patrné, ze ne-
vyusti sjedndnim obchodu mym prostfednictvim. Mym cilem bylo nezkla-
mat vlozenou daveéru, podrzet toho, kdo mé doporucil, a byt v kontaktech
s jeho klienty obétavy a loajalni.

Prestoze jsem opakovaneé ztracel jistotu, ze dojde k tispésné uzavienému
obchodu s touto nové vznikajici hotelovou spole¢nosti, nakonec k podpisu
prece jen doslo. U ndjemnika jsem se tésil oblibé a vysoké miie divéry, k ce-
muz mi dopomohliJarda Bolina. Nakonec jsem po dlouhych tfech letech od
vstupniho jednani obdrzZel pozvani na slavnostni otevieni hotelu, které pro-
béhlo ve velkolepém duchu. KdyzZ jsem se nasledujici den po rannim béhu na
Spindlerovku lou¢il a opoustél Spindlerim mlyn, pocitoval jsem podobnou
euforii jako po navratu z vec¢irku LPI Group. Ani ve snu mé nenapadlo, do
jakych rozmérti by se Romanem vlozena diivéra a predani kontaktu na Da-
vida Kloucka mohly béhem osmi let rozvinout.

Pocitoval jsem hlubokou vdé¢nost, pokoj a bazen pred Stvoritelem a udiv
z toho, jak neuvéritelnym zptisobem jsou nase zZivoty utkany a s jakou mi-
rou smyslu pro detail do sebe jednotlivé kroky zapadaji. Velmi dobfe jsem
si uvédomoval, Ze se to neodehralo jen tak samo sebou ani diky tomu, ze
bych byl tak skvély maklér. Ano, byl jsem snazivy a horlivy, ale bez Stésti
a nahod, které mi prekvapivé vyznamnym zptsobem hraly do karet, by to
byvalo bylo nemozné. S pokorou jsem Stvofiteli dékoval za to, Ze vyslysel
mé modlitby, kdy jsem ho denné prosil, aby vedl mé kroky, mou fe¢ a mé
myslenky, a Ze na né odpovédél tak hmatatelnym zptisobem. Budiz pochva-
leno Jeho jméno.

Zajistény ndjemce hotel Savoy provozoval necelé dva roky, ndjemné
ovSem Sekyra Group hradil tfi roky, z toho jeden cely rok, béhem néhoz se
provoz pripravoval. Nasledné jej nahradil ndjemce, jehoz si zajistil develo-
per. Vzdy jsem byl rdd, kdyz mnou sjednané transakce byly trvalej$iho razu,
jako tomu bylo v pripadé vegetarianskych kantyn Beas, které se béhem
dlouhych tfinacti let intenzivni spoluprace staly jednim z vedoucich hract
v oblasti vegetarianského stravovani v tuzemsku a stale sviij koncept t¥i-



bi, nebo sité prodejen pralinek Gold Pralines, jiZ jsme s klientem z Rimova
u Ceskych Budé&jovic vybudovali a nasledné prodali investi¢ni skupiné, ktera
do dnesniho dne pokracuje v jejim rozsirovani a provozu. V pripadé hotelu
Savoy tomu tak nebylo, coz oZzivilo mé rozpaky, jimz jsem s Jardovym klien-
tem na pocatku spoluprace ¢elil. Uvédomil jsem si, Ze transakce prece jen
meéla zakulisi, které mi ztstalo skryté a jemuz jsem nerozumél, ale na které
mé hned zpocatku upozornila ma intuice. I presto byla tato transakce pro
Sekyra Group vyznamn4, protoZe ndjemnik hradil ndjemné ve tiech krizo-
vych letech 2009-2011, a nasledné zajisténi najemce na hotel s dokon¢enym
interiérem a rozebéhnutym provozem bylo o poznani jednodussi.
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